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Рекомендации по составлению паспорта резидента
 Российской промышленной зоны
на территории Арабской Республики Египет

Состав документа 
1. Краткое описание планируемого к реализации проекта
2. Информация о компании. Текущий статус
3. Информация о планируемом к реализации проекте:
3.1 Описание рынка 
3.2 Описание планируемого к производству продукта/услуги 
3.3 Описание технологии производства продукта/услуги
3.4 Описание планируемых к размещению производственных мощностей
3.5 Описание источников материалов и оборудования (сервисов), необходимых для выпуска продукта/услуги
3.6 Описание требований к ресурсам (земельный участок, инженерная инфраструктура, логистическая инфраструктура, персонал)
3.7 Описание бизнес-модели проекта и плановые показатели экономической и бюджетной эффективности проекта
3.8 Описание рисков проекта и механизмов снижения их влияния
4. Требования к компании – оператору индустриального парка

1. Краткое описание планируемого к реализации проекта
1.1. Полное наименование инвестиционного проекта.
1.2. Краткое описание инвестиционного проекта.
1.3. Отраслевая принадлежность инвестиционного проекта 
1.4. Цели и задачи реализации инвестиционного проекта.
1.5. Опишите цели размещения производства
1.5.1. Финансовые цели (объем сбыта, уровень прибыли)
1.5.2. Маркетинговые цели (целевые рынки сбыта и сегменты потребителей, создание новых продуктов)
1.5.3. Производственные цели (доступ к ресурсам, оптимизация производства)
1.6. Опишите предполагаемые параметры размещения производства
1.6.1. Этап размещаемого производства по технологической цепочке
1.6.2. Тип и объем выпускаемой продукции
1.6.3. Виды, объем и предполагаемые поставщики (география) закупаемых компонентов
1.6.4. Требования к поддержанию уровня запасов компонентов и готовой продукции (норма запасов)
1.6.5. Численность персонала
1.6.6. Ограничения (размер предприятия, экологические и санитарные нормы, токсичность отходов и опасность производства)

2. Информация о компании. Текущий статус
2.1. Заявитель – участники-исполнители инвестиционного проекта:
2.1.1. Наименование, место нахождения, идентификационный номер налогоплательщика и (или) код причины постановки на учет организации, основной государственный регистрационный номер;
2.1.2. Состав собственников компаний участников (с указанием доли в уставном капитале) и отсутствие признаков аффилированности между участниками инвестиционного проекта;
2.1.3. Описание предполагаемый состав участников и схемы взаимодействия рамках реализации инвестиционного проекта.
2.2. Описание деятельности компании:
2.2.1. Направления деятельности, виды выпускаемой продукции и их соотношение в объеме продаж
2.2.2. При анализе, учитывайте основную продукцию (которая составляет в совокупности 75-80% от общего объема выпуска в денежном выражении).  Укажите какая продукция может быть произведена удаленно от основных мощностей. Данная продукция будет рассматриваться как приоритетная при планировании размещения производства.
2.2.3. Наличие филиалов и дочерних организаций. Укажите ключевых акционеров (доля свыше 5%) и их участие в проекте размещения производства
2.2.4. Основные финансовые показатели (выручка в т.ч от экспорта товаров и услуг, расходы, связанные с производством и реализацией, прибыль, инвестиции, налоговые и таможенные платежи, EBITDA, чистая прибыль), 

3. Информация о планируемом к реализации проекте:
3.1. Описание рынка
3.1.1. Анализ сбыта. 
Определите основных покупателей выбранных типов продукции. Опишите их ключевые характеристики – отраслевую принадлежность, решаемые задачи, объемы и частоту потребления. 
3.1.2. Описание опыта международной торговой и производственной деятельности. 
Опишите существующую внешнеэкономическую деятельность предприятия. Наличие международных покупателей и поставщиков. Международные каналы сбыта. Членство в международных союзах и ассоциациях. Наличие действующих международных контрактов.
3.1.3. Конкурентные преимущества резидента в странах Ближнего Востока и Африки
Оцените конкурентные преимущества выпускаемой продукции и условий ее реализации в странах Ближнего Востока и Африки.
3.1.4. Возможные меры стимулирования спроса на продукцию/услугу в странах Ближнего Востока и Африки
3.2. Описание планируемого к производству продукта/услуги 
3.2.1. Преимущества продукции (услуг) в сравнении с продукцией местных и международных производителей;
3.2.2. Патентная ситуация и защита товара в стране лицензиата на внутреннем и экспортном рынках;
3.2.3. Объем продукции накопленным итогом (в натуральном и стоимостном выражении) на конец реализации проекта.
3.2.4. Экспортно-импортный планируемого к производству продукта/услуги (имеются ли российские или зарубежные аналоги, продукция импортозамещающего и (или) экспортного характера)
3.3. Описание технологии производства продукта/услуги
Проанализируйте этапы цепочки создания стоимости. Какие основные этапы проходят выбранные типы продукции от сырья до реализации. Определите, какие этапы оказывают максимальное влияние на стоимость продукции. Определите основных участников создания стоимости и характер их влияния. Как изменится цепочка при размещении производства удаленно от основных мощностей.
3.4. Описание планируемых к размещению производственных мощностей
3.4.1. Этап размещаемого производства по технологической цепочке
3.4.2. Тип и объем выпускаемой продукции
3.4.3. Виды, объем и предполагаемые поставщики (география) закупаемых компонентов
3.4.4. Требования к поддержанию уровня запасов компонентов и готовой продукции (норма запасов)
3.4.5. Численность персонала
3.4.6. Ограничения (размер предприятия, экологические и санитарные нормы, токсичность отходов и опасность производства)
3.4.7. Перечень объектов капитального строительства, создаваемых в рамках инвестиционного проекта и стоимость строительства.
3.5. Описание источников материалов и оборудования (сервисов), необходимых для выпуска продукта/услуги
3.5.1. Влияние поставщиков
Проанализируйте ключевых поставщиков, необходимых для выпуска данной продукции. Определите тип закупаемой продукции/материалов, долю закупаемых материалов в конечном продукте. Существует ли зависимость производства от конкретного поставщика. Какова доля закупаемых ресурсов в планируемых к производству типах продукции. Насколько эти ресурсы редки и сложно доступны в странах Ближнего Востока и Африки.

3.6. Описание предварительных требований к ресурсам (земельный участок, инженерная инфраструктура, логистическая инфраструктура, персонал)
	Инженерная инфраструктура
	 

	Водоснабжение
	тыс.куб.м./сутки

	Водоотведение (хоз.бытовые стоки)
	тыс.куб.м./сутки

	Газоснабжение
	 

	Обеспечение телекоммуникациями
	 

	Теплоснабжение 
	Гкал/месяц

	Электроснабжение
	МВт

	Транспортная инфраструктура
	 

	Автотранспортная нагрузка, всего
	тыс.ам/сутки

	      в т.ч. внутри комплекса
	тыс.ам/сутки

	      внешние перевозки (по направлениям)
	тыс.ам/сутки

	Железнодорожная нагрузка (по направлениям)
	тыс.тонн/год

	Морские перевозки
	тыс.тонн/год

	Авиаперевозки
	тыс.тонн/год

	Технологическая инфраструктура, а также потребности в специальных сервисах
	 

	Таможенное оформление грузовых партий
	тыс.операций

	Помещений в офисных зданиях
	тыс.кв.м

	Услуги центра прототипирования
	млн. руб.



3.7. Описание бизнес-модели проекта и плановые показатели экономической и бюджетной эффективности проекта
Определите потребность в инвестициях, укажите долю собственных вложениях и объем привлеченных средств
3.7.1. Значения показателей и индикаторов реализации инвестиционного проекта, достижение которых будет способствовать достижению показателей и индикаторов подпрограммы Программы, соответствующей отраслевой принадлежности инвестиционного проекта.
3.7.2. Срок реализации инвестиционного проекта:
· фаза строительства;
· срок ввода (месяц и год) производственных мощностей по инвестиционному проекту;
· фаза эксплуатации.
3.7.3. Срок окупаемости инвестиционного проекта.
3.7.4. Общая стоимость реализации проекта.
3.7.5. Объем финансирования:
· размер собственных средств (собственный капитал);
· размер требуемых заемных средств (заемное финансирование);
· средства партнера по инвестиционному проекту;
· бюджетные средства.
3.7.6. Основные показатели инвестиционного проекта для инвестора:
· чистая приведенная стоимость инвестиционного проекта (NPV);
· ставка дисконтирования и обоснование выбора данной ставки;
· внутренняя норма доходности (IRR);
· дисконтированный срок окупаемости инвестиционного проекта;
· дисконтированные налоговые поступления в бюджеты всех уровней;
· добавленная стоимость, создаваемая предприятием за каждый год прогнозного периода накопленным итогом;
· количество создаваемых рабочих мест, в том числе высокопроизводительных;
· средняя заработная плата работников организации за каждый год прогнозного периода;
· производительность труда в организации в расчете на одного работника за каждый год прогнозного периода.
3.7.7. План-график реализации инвестиционного проекта, включающий в себя контрольные события реализации инвестиционного проекта, динамику целевых показателей, а также размер привлекаемых заемных средств и выплат по привлеченным средствам.
3.7.8. Перечень возможных преференций и мер государственной поддержки, которые могут повлиять на показатели эффективности реализации проекта.

3.8. Анализ рисков проекта, механизмов снижения их влияния и возможностей реализации инвестиционного проекта
3.8.1. Макроэкономические, демографические, политические, географические факторы, способные негативно повлиять на реализацию проекта;
3.8.2. Анализ чувствительности проекта
3.8.3. Дополнительные перспективы, возможности расширения и (или) масштабирования инвестиционного проекта в будущем.

4. Требования к компании – оператору индустриального парка
Перечень услуг управляющей компании, которые могут быть востребованы 

Дополнительно: Ответственный исполнитель по инвестиционному проекту и его контактные данные. 
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